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1月23日は
「花粉症対策日」

この日をきっかけに“春に向けた
予防の準備を始めましょう！
店頭にコーナーを設置し、訴求

すると良いでしょう。

1月11日は
「はじめます宣言の日」

1月12日は
「いいねの日」

新たな挑戦の第一歩や始まりを
意味する「１」が並ぶ日です！
お客さまの「新生活」「趣味の
スタート」「ファッションアップデート」
などちょっとした新しいを後押し
しましょう

SNSを更新して「いいね！」を
送りあおう！常連さまや
近隣店舗とコミュニケーションの
きっかけにしよう！

3連休 
10日(土)～12日(月)

48週～は、バレンタインの準備！
ギフトの打ち出しをして実売につなげる

春の新作を打ち出す、バレンタイン商品の訴求
ギフトやラッピングをアピールして先々の種まきも
進めて行きましょう！45・46週は初売り！

1月度で1番の売上の山
帰省や久しぶりに会う友人とお出かけなど、
来店動機の高まるこの時期はリアル店舗ならではの
体験価値を提供しましょう！

バレンタイン商品打ち出し開始

店頭演出の
ポイント

メビレーション公式キャラクターの
せっちゃんが毎日朝9時に
今日の記念日を紹介します！

Instagramはじめました！

4連休 
1日(木)～４日(日)

クリアランスセール成人の日

1/1 元日、太陽暦施行の日、鉄腕アトムの日、
肉汁水餃子の日

1/2 初夢の日、初荷、新年一般参賀、
箱根駅伝（～1/3）

1/3 ひとみの日、戊辰戦争開戦の日
1/4 石の日、世界点字デー
1/5 御用始め、小寒、ホームセキュリティの日
1/6 ケーキの日、まくらの日、カラーの日
1/7 七草の日、つめ切りの日、消救車の日
1/8 イヤホンの日、ロックの日、遺影撮影の日、

大戸屋・定食の日
1/9 とんちの日・クイズの日、一番くじの日、

ジャマイカブルーマウンテンコーヒーの日
1/10 明太子の日、糸引き納豆の日
1/11 鏡開き、はじめます宣言の日

1/12 成人の日、スキー記念日、
いいねの日(エールを送る日)

1/13 咸臨丸出航記念日、
伊達のあんぽ柿の日

1/14 婚活作戦会議の日、タロとジロの日、
褒め言葉カードの日

1/15 小正月、ウィキペディアの日、半襟の日、
手洗いの日

1/16 やぶ入り、えんま参り、囲炉裏の日、
ヒーローの日

1/17 おむすびの日、防災とボランティアの日、
令和8年度大学入学共通テスト(1日目)

1/18 初観音、いい部屋の日、
令和8年度大学入学共通テスト(2日目)

1/19 のど自慢の日、いいくちの日、
空気清浄機の日

1/20 大寒、二十日正月、ぬか床の日、
甘酒の日

1/21 初大師・初弘法、スイートピーの日、
料理番組の日

1/22 カレーライスの日・カレーの日、ジャズの日
飛行船の日

1/23 電子メールの日、アーモンドの日、
花粉症対策の日

1/24 法律扶助の日、郵便制度施行記念日、
ゴールドラッシュの日、教育の国際デー

1/25 日本最低気温の日、美容記念日、
お詫びの日、主婦休みの日

1/26 文化財防火デー、コラーゲンの日、
携帯アプリの日、腸内フローラの日

1/27 国旗制定記念日、求婚の日
1/28 データ・プライバシーの日、

初荒神（はつこうじん）
1/29 昭和基地開設記念日、

タウン情報誌の日、人口調査記念日
1/30 3分間電話の日、

おからのお菓子の日
1/31 晦日正月（みそかしょうがつ）、

愛妻の日・愛妻感謝の日、
チューリップを贈る日、生命保険の日

年始のスタートダッシュ！「新しい」を
キーワードにお客さまと「よい１年の
スタートを」という思いを込めた店頭
演出をしよう！

月前半

月後半

・・・お客さまがついつい足をとめて引き寄せられるような
打ち出しをしよう！

・・・お客さまが一目で分かり、想像できる春のイベントや春の
新作商品で、お客さまの期待を高める打ち出しを！

■色味（テーマカラー）でアイキャッチ→普段より多めの
色使いで、新年を盛り上げる演出を！

■年始のキーワードで訴求→「開運」や「福」、「幸」、
「新」など、お客さまの気持ちが上がるワードで提案。

■新作との見分けを明確に→商品の展開量を整え、
新作商品とわかる打ち出しで、衣替えの始まりを訴求。

■一目で分かるVP演出→バレンタインや春の新作商品
など、気持ちが高まるVPで商品展開を。

お
待

1月の接客トーク
前半は、初売り・お祝い・特別感
後半は、春物・新作・トレンド

接客応対の
ポイント

春物の新作と共に一足早い春の訪れを予感する
接客でお客さまがこの先に向け楽しさが増す、
期待が高まるトークをしましょう！

■「特別な○日間限定」、「新年の幕開けにふさわしい」などの
フレーズで“今だからこそ“の特別な感動でを提供し一年を彩る
お買い物へ体験へ導きましょう。

初売りやセールだからこその特別感を打ち出し
お客さまのウキウキとした気持ちを最大限に
引き出す接客をしましょう！

■春の色やトレンドとなるワード、雑誌情報など、お客さまにとって先取り
になる情報提供で、未来に待つ楽しさや期待感を引き上げましょう！

■春物新作商品で、お客さまの気持ちや期待を高めましょう！
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